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CUVÂNT-ÎNAINTE 

 
Contractele au o func ie crucial  în afaceri: ele asigur  infrastructura juridic  a tranzac iilor 

economice. Totu i, a a cum tranzac iile economice optime exist  numai în imagina ia 
economi tilor, contractele perfecte se nasc i se execut  numai în imagina ia juri tilor. Se spune 
c  este imperfect orice contract care nu atinge idealul contractului perfect, în care toate 
informa iile relevante pentru tranzac ia economic  sunt cunoscute de c tre p r i, fiecare 
resurs  este alocat  p r ii care o valorizeaz  cel mai mult, fiecare risc este alocat celui care 
suport  cel mai redus cost, toate contingen ele sunt anticipate, evaluate i alocate eficient între 
p r i, nu exist  alte beneficii viitoare posibile din tranzac ia respectiv  i nici omisiuni 
completabile normativ sau judiciar, iar p r ile au posibilitatea de a negocia i de a lua decizii în 
mod liber i ra ional. Dac  un asemenea contract ar exista, el ar constitui suportul juridic pentru 
o tranzac ie economic  perfect eficient , pe care p r ile s  nu aib  motive s  o încheie în alte 
condi ii sau s  o execute într-o alt  manier  decât au convenit, nu numai pentru c  nicio 
alternativ  extrinsec  acordului lor nu i-ar fi mai favorabil  vreuneia dintre ele, ci i pentru c  
parcursul tranzac iei este integral prefigurat pentru toate schimb rile posibile ale circumstan-
elor relevante. În pofida mizei practice a contractelor pentru circuitul economic, contractele 

imperfecte constituie regula, nu excep ia. 
Am analizat, în ultimii ani, câteva dintre imperfec iunile contractuale: de la contractele 

dezechilibrate, la cele incomplete; de la asimetriile native, la cele survenite; de la incompleti-
tudinea incidental , la omisiunile deliberate; de la dezechilibrele economice, între presta ii, la 
dezechilibrele juridice, între drepturi i obliga ii; de la asimetriile naturale, la cele provocate; de la 
dezechilibrele marginale, la excese; de la imperfec iunile acceptabile, la cele intolerabile; de la 
caren ele corectabile conven ional, la cele care presupun interven ii normative sau judiciare; de la 
deficien ele compatibile cu supravie uirea contractului, la cele care determin  suprimarea 
acestuia. Aceste analize – eminamente ilustrative – privesc atât concepte, instrumente i 
mecanisme ale dreptului comun incidente în afaceri (e.g.: calificarea contractelor, acordul suficient, 
pre ul contractual, leziunea, impreviziunea, clauza penal ), cât i concepte, instrumente i 
mecanisme proprii dreptului afacerilor (e.g.: contractele de adeziune, smart contracts, regulile i 
standardele de comportament în afaceri, reputa ia comercial , r spunderea pentru insolven , 
capitalul social, clauzele abuzive, datele cu caracter personal, creditele bancare, criptomonedele). 
Am încercat s  relev contextul în care imperfec iunile apar, criteriile dup  care pot fi identificate i 
remediile care pot fi activate, utilizând uneori aparatul conceptual i instrumentarul metodologic 
al analizei economice a dreptului. 

În elese prin prisma valorii, a utilit ii sau a eficien ei tranzac ionale, contractele ar trebui 
s  fie capabile s  gestioneze problema oportunismului i a contingen elor, securizând 
tranzac iile economice. Pe acest fond, am adus în discu ie inter alia rela ia dintre dreptul default 

al contractelor i con inutul contractual configurat de p r i; raportul dintre reguli i standarde 
ca tipuri de norme de conduit  incidente în afaceri; categoriile contractuale de tip schimb sau 
cooperare; leg tura dintre elemente i clauze în structurarea i func ionarea contractului; 
transparen a, standardizarea, complexitatea i incompletitudinea con inutului contractual; 
alocarea costurilor de tranzac ionare i a riscurilor; flexibilitatea i adaptabilitatea contractelor; 
stimularea conform rii la angajamentele asumate de contractan i; locul contractelor în afacerea 
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din care fac parte, precum i importan a informa iei i a contextului tranzac ional pentru 
în elegerea clauzelor i a deciziilor contractuale; în general, rela ia dintre contract-on-paper i 
contract-in-action. Dac  interesele p r ilor în formarea i executarea contractelor sunt orientate 
cu prec dere de maximizarea eficien ei tranzac ionale, dreptul favorizeaz  con inuturile 
contractuale echilibrate, efectele echitabile i conduitele de bun -credin , corectând 
imperfec iunile excesive din contractele dezechilibrate sau incomplete.  

 

*  *  * 
 
Cartea de fa  este alc tuit  din studii pe care le-am publicat în ultimii ani, fie în revistele 

de profil – în special în Revista Român  de Drept Privat, dar i în Revista Român  de Drept al 
Afacerilor sau Curierul Judiciar –, fie în volume colective editate de Universul Juridic, Hamangiu, 
C.H. Beck sau Solomon. Textele sunt reproduse în forma în care au fost publicate ini ial, purtând 
amprenta contextului în care au fost scrise, p strându- i (sper) actualitatea, dar conservându- i 
(sigur) imperfec iunile... Ele nu sunt pozi ionate cronologic, ci în ordinea în care cititorul s-ar 
a tepta s  le g seasc  într-o carte despre contractele de afaceri sau despre contracte în afaceri: 
o „parte general ”, în care sunt reunite câteva exerci ii de teorie a contractului ca instrument 
esen ial în economie, i trei „p r i speciale”, dedicate zonelor în care analiza a fost particu-
larizat  – contractele bancare, contractele societare i contractele încheiate de profesioni ti cu 
consumatorii.  

Experien a recitirii propriilor texte nu mi-a rezervat soarta lui Gerald Murnane.  
Revizitându- i c r ile, la apusul vie ii, pentru a oferi cititorilor s i indica ii de lectur  (sau, cum 
ar spune juri tii, interpret ri autentice), pe care urma s  le indexeze atât cronologic, cât i 
tematic, el a ajuns s  scrie o nou  carte, care s  le explice pe cele anterioare. În cazul meu, 
simpla juxtapunere a unor studii este departe de a fi o Last letter to a reader; ea este, în schimb, 
o încercare de a le aduce acestor texte un public nou i (mai ales) de a-i invita pe pu inii mei 
cititori consecven i s  le priveasc  nu numai prin lentila consisten ei, ci i prin cea a coeren ei. 
Adic  o încercare de a prelungi via a fragmentelor, sub pretextul recompunerii întregului. 

 

*  *  * 
 

Mul umirile mele se îndreapt  c tre cei care, invitându-m  s  scriu în numerele de revist  
sau în volumele pe care le editau, m-au obligat s  ies din siajul unei cariere paralele acaparante; 
c tre cei de la care, în tot acest timp, am înv at, înv ându-i; c tre cei care, ca primi cititori ai 
textelor de fa  i coautori ai câtorva dintre ele, m-au ajutat s  testez ideile înainte de a le lansa; 
c tre cei care, acceptând s  (se) publice aceast  carte, m  crediteaz  cu ansa de a fi (re)citit. 

 
Timi oara, 26 mai 2024 

 

Lucian Bercea 
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IDENTITATEA CONTRACTULUI. O DISCU IE DESPRE OP IUNILE  
I PRIORIT ILE DE CALIFICARE* 

 

I. Calificarea ca rela ie a dreptului cu faptele 

1. Calificarea juridic  este o reflectare a(supra) realit ii. Când spune c  „(...) le droit est la 

plus puissante des écoles de l’imagination. Jamais poète n’a interprété la nature aussi librement 

qu’un juriste la réalité.” – în La guerre de Troie n’aura pas lieu1 –, Jean Giraudoux crediteaz  juristul 
cu for a de a transcende realitatea interpretat  i de a p i pe terenul imaginarului. Dincolo de 
ironia textului (juristul personificat fiind acuzat c  apar ine doctrinei „curtezane”2), compara ia 
nelini te te i aproape c  îngrijoreaz : chiar poate face juristul orice cu (sau din) cuvintele sale?  

Exemplul extrem (i.e. marginal) al mistific rii realit ii interpretate semnaleaz  pericolul 
dezalinierii „realit ii” juridice de la realitatea „non-juridic ”. Într-adev r, folosind dimensiunea 
performativ  a limbajului3, dreptul caut  s  modeleze realit ile, orientându-le ex ante i 
corectându-le ex post. Îns  el nu poate fi nici creat, nici aplicat desprins de realitate. 

Unul dintre mecanismele folosite în procesul de modelare a realit ii este calificarea. 
Confruntând obiectul evaluat (faptele) cu cadrul preexistent (dreptul), calificarea este o evaluare, 
adic  o judecat  de valoare. Prin calificare, ca act suveran de în elegere – de construc ie? – juridic  
a lumii, dreptul î i apropriaz  faptele4, subsumându-le propriilor concepte5. Calificarea (juridic ) 
urm re te s  stabileasc  apartenen a unui fapt la o categorie (juridic ), pentru a i se aplica un 
anumit regim (juridic). Altfel spus, dreptul nu este altceva decât un sistem de calificare a realit ii, 
cu consecin e în plan juridic. 

 

2. Calificarea juridic  este categorial . Aparent, calificarea juridic  presupune a descoperi 
„ceea-ce-era-deja-acolo”. Ea nu se impune îns  prin natura lucrurilor, ci trebuie s  fie 

 
* L. Bercea, Identitatea contractului. O discu ie despre op iunile i priorit ile de calificare, în Revista Român  

de Drept Privat nr. 1/2021. 
1 J. Giraudoux, La guerre de Troie n’aura pas lieu, Gallimard, Paris, 2015 (piesa de teatru a fost scris  în 1935). 

Fragmentul este citat în – probabil – jum tate dintre lucr rile de limb  francez  despre calificarea contractelor pe care 
le-am parcurs cu ocazia îngrijirii num rului de fa  al Revistei Române de Drept Privat. (Mul umirile cuvenite domnului 
profesor Valeriu Stoica, pentru onoranta invita ie de a coordona acest volum, autorilor, pentru excelentele lor contribu ii, 
i doamnei Cristina Nicolai, pentru lectura impecabil  a textelor, dep esc cu mult – desigur – pozi ia marginal  a 

acestei note de subsol.) 
2 J.-P. Chazal, Antigone, Busiris et Portia, trois images spéculaires de la doctrine, în Revue interdisciplinaire 

d'études juridiques, vol. 48, nr. 1/2002, p. 26. 
3 Dincolo de faptul c  spune ceva, un enun  performativ ac ioneaz  prin el însu i, în virtutea autorit ii locutorului, 

care confer  for  discursului în raport cu realitatea pe care urm re te s  o modifice [J.L. Austin, Les énoncés 
performatifs, în B. Ambroise, S. Laugier (ed.), „Philosophie du langage. Sens, usage et contexte”, Librairie 
philosophique J. Vrin, Paris, 2011, p. 238]. Un enun  reprezint  un act ilocutoriu atunci când func ia lui prim  i imediat  
const  în preten ia de a modifica situa ia interlocutorilor (O. Ducrot, J.M. Schaeffer, Noul dic ionar enciclopedic al 
tiin elor limbajului, Ed. Babel, Bucure ti, 1996, p. 505).  

4 X. Bioy, Quelles lectures théoriques de la qualification ?, în M. Nicod (ed.), „Les affres de la qualification 
juridique”, Presses de l’Université Toulouse 1 Capitole, LGDJ Lextenso Editions, 2015, pp. 11-28, pct. 44. Ca s  califice, 
dreptul opereaz  cu categorii (e.g., persoane, bunuri) c rora le aplic  distinc ii clasificatoare (e.g., persoane fizice vs. 
persoane juridice; bunuri mobile vs. bunuri imobile). 

5 P. Amselek, Cheminements philosophiques dans le monde du droit et des règles en général, Armand Colin,  
col. „Le temps des idées”, Paris, 2012, p. 441. 
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determinat 6. Procesul calific rii este secven ial: pentru ca faptele s  devin  situa ii juridice, 
trebuie s  li se stabileasc  apartenen a la (sau asocierea cu) o anumit  categorie a dreptului; odat  
stabilit , rela ia de coresponden  categorial  atrage aplicarea unui regim juridic, adic  efecte în 
planul dreptului.  

Structura categoriilor juridice (ca ansambluri de situa ii factuale supuse unui regim juridic 

comun7) este – sau ar trebui s  fie – sistematic  i complet : dreptul lucreaz  cu „forme ideale”8. 

Aceste forme sunt cadre preexistente de calificare, create sau validate de lege sau de sursele 

alternative de „nominare” ale dreptului (e.g., uzan ele, doctrina ori jurispruden a). Ele canalizeaz  

calificarea ( i limiteaz  imagina ia juristului...). 

abloanele calific rii juridice sunt „unit i de sens” ale clasific rilor pe care dreptul le face 

faptelor, plecând de la o baz  empiric  (în spiritul realismului ontologic) sau creând el însu i una 

sau mai multe categorii (în spiritul constructivismului)9. Vor exista, a adar, categorii juridice 

naturale sau artificiale, dup  cum dreptul recunoa te (juridic) o categorie non-juridic  (e.g., 

economic , politic , social ) sau, dimpotriv , concepe ex novo o categorie juridic , f r  precedent 

în realitatea non-juridic . 
 

3. Calificarea juridic  nu se confund  nici cu interpretarea, nici cu aplicarea dreptului. 

Grani a dintre fapt(e) i drept este etan . Calificarea faptelor este condi ionat  de stabilirea lor, 

inclusiv a sensului lor (e.g., în cazul textelor ca st ri de fapt10). Pentru a li se stabili semnifica ia, 

faptele trebuie s  fie izolate sub aspectul pertinen ei i selectate pe criteriul concluden ei. Pe 

terenul astfel creat, interpretarea faptelor, calificarea lor i aplicarea dreptului sunt procese logic 

consecutive, nu concomitente. Calificarea este zona de trecere care pune în coresponden  faptele 

cu dreptul. 

Teoretic, diferen a dintre interpretare, calificare i aplicare este clar : interpretarea urm re te 

sensul, calificarea caut  identitatea, aplicarea stabile te consecin ele. Prin urmare, calificarea este 

subsecvent  interpret rii, pentru c  are nevoie de rezultatul interpret rii; aplicarea este subsec-

vent  calific rii, pentru c  opereaz  cu regimul juridic atras de calificare.  

Practic îns , calificatorul poate parcurge drumul de la calific rile implicite (intuitive i 

provizorii) la (re)calific rile explicite i definitive, apelând concomitent la procesele de interpretare 

a faptelor i aplicare a dreptului. Mai mult, în ipoteza „cazurilor dificile”, se pune problema 

adopt rii unei decizii de calificare dictate (sau influen ate) de solu ia prev zut  de regimul juridic 

prefigurat. „Cazurile dificile” sunt cele în care calificarea va avea atât o dimensiune de legalitate, 

care ine de aplicarea unei norme la o stare de fapt, cât i una de oportunitate, care depinde de 

obiectivul urm rit prin alegerea regimului juridic aplicabil11. Aici, faptul determin  alegerea normei 

sau norma î i alege faptul? 

 
6 X. Bioy, op. cit., pct. 3, 51. 
7 Categoriile juridice sunt ansambluri de situa ii factuale supuse unui regim juridic comun  (P. Roubier, Théorie 

générale du droit: histoire des doctrines juridiques et philosophie des valeurs sociales, 2e éd., Sirey, Paris, 1951,  
pp. 15-17). 

8 O. Cayla, La qualification ou la vérité du droit, în Droits. Revue française de théorie juridique, nr. 18, 1993, p. 5. 
9 V. Champeil-Desplats, Méthodologies du droit et des sciences du droit, Dalloz, Paris, 2014, p. 329. 
10 Anumite „entit i” juridice supuse interpret rii (e.g., un contract) sunt în acela i timp i norme, i fapte, i probe 

(R. Bercea, A. Mercescu, O scurt  introducere în drept, Ed. Humanitas, Bucure ti, 2019, p. 95). În sensul celor de mai 
sus, interpretarea este în eleas  ca proces de stabilire a semnifica iei faptelor, nu a semnifica iei dreptului. 

11 X. Bioy, op. cit., pct. 53-56. 
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II. Calificarea în dreptul contractelor – esen  sau tipicitate? 

1. Dreptul contractelor speciale este un drept al diferen elor de identitate. Conceptualizarea 
contractelor, în formele lor particulare, presupune crearea de etaloane (sub forma calific rilor 
legale) la care se vor raporta atât p r ile care încheie tranzac ii economice (cu ocazia calific rii 
voluntare, ex ante, fie adoptând modelul relevant, fie creând un con inut adaptat), cât i 
judec torul învestit s  se pronun e asupra validit ii sau eficacit ii contractelor (sub forma 
calific rii judiciare, ex post). 

„Contractele speciale” sunt tipuri de contracte caracterizate prin scopurile specifice urm rite 
de p r i12, ceea ce explic  adecvarea con inutului contractului la interesele lor economice13 i 
asigur  notele distinctive care individualizeaz  figurile contractuale. Fiec rui tip de contract – adic  
fiec rei opera iuni juridice care face obiectul s u14 – îi corespund presta ii proprii, care sunt 
valorificate juridic în considerarea con inutului lor economic15. 

Speciile de contract au denumiri i regimuri particulare. „Special” înseamn , în acest context, 
„diferit” fa  de alt contract16. Cum genul contractual tr ie te prin speciile sale17, în calificarea unui 
contract conteaz  nu ceea ce face ca opera iunea juridic  respectiv  s  fie contract, ci ceea ce 
confer  specificitate acelei opera iuni în raport cu altele. Problema este dac  identitatea 
contractului decurge din ceea ce este esen ial sau din ceea ce este tipic pentru tranzac ie. 

 

2. Calificarea contractului este dat  de tipicitatea presta iilor. Con inutul economic al 
contractului reune te elementele contractuale, corelate atât cu presta iile (i.e. dare/facere/non 

facere), cât i cu obiectul lor (e.g., bunul/serviciul tranzac ionat)18, în timp ce con inutul normativ 
al contractului este alc tuit din clauze (norme private care constituie unit i structurale i 
func ionale ale contractului i care fixeaz  în limbaj nomotetic comportamentul prescris, având ca 
obiect presta iile respective). Elementele esen iale ale contractului privesc presta iile 
determinante pentru existen a tranzac iei i obiectul lor (e.g., bunul i pre ul, în cazul vânz rii)19; 
celelalte elemente vor fi secundare (e.g., termenul i locul pred rii bunului sau ale pl ii pre ului, 
cheltuielile contractuale, garan iile, în cazul vânz rii), cu excep ia esen ializ rii lor prin voin a 

 
12 R. Dinc , Contracte civile speciale în noul Cod civil, Ed. Universul Juridic, Bucure ti, 2013, p. 8. 
13 I.F. Popa, în L. Pop, I.F. Popa, S.I. Vidu, Drept civil. Obliga iile, ed. a 2-a, Ed. Universul Juridic, Bucure ti, 2020, 

p. 33. 
14 „(...) vânzarea, loca iunea, împrumutul i altele asemenea (...)” [art. 1.225 alin. (1) C. civ.]. 
15 P. Vasilescu, Drept civil. Obliga ii, ed. a 2-a, Ed. Hamangiu, Bucure ti, 2017, p. 380. 
16 D. Chiric , Tratat de drept civil. Contracte speciale, vol. 1, Vânzarea i schimbul, ed. a 2-a,  Ed. Hamangiu, 

Bucure ti, 2017, pp. 1, 3. Diferen a dintre tipurile de contracte o fac primordial efectele acestora, iar nu formarea lor. 
17 R. Dinc , op. cit., p. 7. 
18 Codul civil are o viziune trihotomic  asupra obiectului actului juridic civil, care subsumeaz  obiectul contractului, 

obiectul obliga iei i obiectul presta iei (M. Nicolae, Drept civil. Teoria general , vol. II, Teoria drepturilor subiective civile, 
Ed. Solomon, Bucure ti, 2018, pp. 406-408;  I. Reghini, . Diaconescu, P. Vasilescu, Introducere în dreptul civil, Ed. 
Hamangiu, Bucure ti, 2013,  p. 523). Între obiectul i con inutul (efectele) actului se creeaz  o conexiune 
corespunz toare leg turii dintre opera iunea juridic  proiectat  i rezultatul ei (G.-A. Ilie, Condi iile generale de fond i 
de validitate ale actului juridic civil în lumina noului Cod civil, Ed. Universul Juridic, Bucure ti, 2017, p. 383). Dac  se 
distinge între obiectul i con inutul obliga iei, acesta din urm  se refer  nu la presta ia propriu-zis , ci la presta ie prin 
prisma ac iunii debitorului de a-i procura creditorului un anumit rezultat (R. Rizoiu, Contractul de ipotec  în noul Cod 
civil, Ed. Universul Juridic, Bucure ti, 2015, p. 191). 

19 De regul , pentru formarea contractului „este suficient ca p r ile s  se pun  de acord asupra elementelor 
esen iale”, acestea putând s  lase „unele elemente secundare spre a fi convenite ulterior” ori s  încredin eze 
„determinarea acestora unei alte persoane” [art. 1.182 alin. (2) C. civ.]. 
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p r ilor20. Distinc ia dintre elementele esen iale i cele secundare st  la baza separ rii clauzelor 
principale (core terms, care privesc presta iile esen iale) de clauzele secundare (ancillary terms, 
care privesc elemente neesen iale, auxiliare)21.  

Nu tot ceea ce este esen ial pentru contract este îns  caracteristic contractului. Caracterul 
esen ial al unui element contractual îl face indispensabil pentru formarea valabil  a contractului22. 
De i pozi ia esen ial  decurge, în principiu, din ceea ce este tipic pentru tranzac ie, p r ile pot 
conferi acest statut i unor elemente necaracteristice (e.g., un termen de executare a obliga iilor, 
în cazul vânz rii). Pe de alt  parte, de i tipicitatea contractual  prive te în primul rând elementele 
esen iale, contractul poate avea i elemente secundare tipice (e.g., garan ia pentru buna 
func ionare a bunului, în cazul vânz rii), care completeaz  con inutul s u caracteristic.  

Identitatea contractului este legat  de tipicitatea con inutului contractual. Consacrarea 
normativ , atribuirea conven ional  i recunoa terea judiciar  a calific rii speciilor contractuale se 
bazeaz  pe stabilirea unor con inuturi contractuale specifice. Fiec rei opera iuni juridice 
consacrate sub forma unui contract particular îi corespunde un set de presta ii tipice, care 
constituie obliga ii caracteristice pentru contractul respectiv23. Presta ia caracteristic  poate 
apar ine unei singure p r i (e.g., presta iile înstr in torului, ale prestatorului, ale constituitorului 
garan iei) sau poate rezulta din asocierea presta iei cu contrapresta ia (e.g., obliga ia monetar , 
non-caracteristic  prin natura sa, dar determinant  pentru diferen ierea vânz rii fa  de schimb). 
Tipicitatea imprim  diferen ele de identitate. 

 

3. Identitatea contractului rezult  din economia tranzac iei, în ansamblul s u. Calificarea 
contractului confer  identitate opera iunii juridice care face obiectul acestuia i care, la rândul s u, 
este subordonat  identitar întregii economii a tranzac iei24. Calificarea contractului este 
influen at  de con inutul acestuia, de contextul s u i de inten iile p r ilor contractante. De i orice 
contract are un nucleu i o periferie, identitatea este a ansamblului. 

Identitatea contractului indic , în egal  m sur , ce este un anumit contract, prin raportare la 
categoria c reia îi apar ine, i ce nu este contractul respectiv, prin raportare la una sau mai multe 
categorii cu identit i mai mult sau mai pu in apropiate, dar c rora acesta nu le apar ine. Interesul 
calific rii contractului poate fi legat de oricare dintre aceste dimensiuni (e.g., poate interesa 
calificarea ca vânzare a unui anumit contract, pentru a stabili existen a unei garan ii pentru buna 
func ionare a bunului vândut, dup  cum poate interesa absen a calific rii ca antrepriz  a unui 

 
20 I.F. Popa, în L. Pop, I.F. Popa, S.I. Vidu, op. cit., p. 67.  
21 Clasificarea i ierarhizarea obliga iilor contractuale sunt eterogene terminologic: se vorbe te, în general, despre 

„obliga ia esen ial ” sau „presta ia caracteristic ”, dar, alternativ, sunt utilizate concepte precum „obiect”, „element”, 
respectiv atribute precum „principal”, „fundamental”, „tipic”, „predominant” i, corelativ, „neesen ial”, „secundar”, „atipic”. 
Diversitatea terminologic  este între inut  sub influen a dreptului interna ional privat („presta ia caracteristic ”) sau a 
dreptului european („obiectul principal”). Codul civil folose te (incidental) sintagma „obliga ie caracteristic ”: „Dac  prin 
acela i contract se convin atât vânzarea unor bunuri, cât i furnizarea unor bunuri sau servicii, atunci contractul va fi 
calificat în func ie de obliga ia caracteristic  i cea accesorie”  [art. 1.766 alin. (3) C. civ.]. 

22 Elementele esen iale ale con inutului contractual (care in de economia tranzac iei) nu se confund  cu condi iile 
esen iale pentru validitatea contractului (art. 1.179 C. civ.), care includ, inter alia, obiectul contractului, adic  
„opera iunea juridic , precum vânzarea, loca iunea, împrumutul i altele asemenea, convenit  de p r i (...)” [art. 1.225 
alin. (1) C. civ.]. 

23 R. Dinc , op. cit., p. 14. Aceast  coresponden  caracterizeaz  interdependen a dintre obiectul obliga iilor i 
obiectul contractului. 

24 D. Chiric , op. cit., p. 6. Conceptul de „economie a contractului” surprinde esen a opera iunii juridice, dedus  
din ansamblul clauzelor contractuale. 
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contract, pentru a înl tura aplicabilitatea mecanismelor de ajustare a pre ului în func ie de 
modificarea condi iilor de executare a lucr rii). 

Analiza structurii contractului prin prisma rela iei dintre elementele contractuale i clauze 
relev  leg tura dintre dimensiunea economic  i dimensiunea normativ  a contractului. 
Identitatea contractului este dat  de formula idiosincrasic  rezultat  din articularea elementelor 
tranzac iei economice, esen iale i secundare, prin intermediul clauzelor contractuale, care 
formeaz  un ansamblu indisociabil25 (e.g., transmiterea propriet ii asupra unei cantit i de bunuri 
i predarea lor succesiv  sau continu , în cazul furniz rii), astfel c  diferen ierea între specii se 

poate face inclusiv prin raportare la elemente secundare caracteristice. Aceast  interconectare 
explic  influen ele pe care obliga iile tipice i eventualele obliga ii atipice din con inutul 
contractului le pot exercita asupra calific rii, confirmând sau infirmând o anumit  identitate.  

 

III. Niveluri de calificare în dreptul contractelor – regimuri, clase i tipuri 

1. Dreptul contractelor cuprinde mai multe niveluri de calificare. Juri tii tind s  a eze actele 
juridice în categorii preexistente26. Defini iile contractelor sunt categorii modale: ele încadreaz  
calific rile, dar nu li se substituie27. Dreptul pozitiv al contractelor speciale – în care Codului civil28 
i se al tur  legi civile speciale care reglementeaz  profuz noi figuri contractuale29 – este structurat 
ca un nomenclator, cu func ie de repertoriere i clasare a tipurilor contractuale30, f r  s  reu easc  
întotdeauna s  disting  autonomiile tipologice veritabile de falsele autonomii. 

Categoriile de contracte sunt construite pe mai multe niveluri de generalitate. Dreptul pozitiv 
reglementeaz  atât clase de contracte, sub denumirea de „categorii”31 (e.g., contracte 
negociate/de adeziune; contracte comutative/aleatorii; contracte sinalagmatice/unilaterale), cât 
i tipuri de contracte, sub denumirea de „contracte speciale”32 (e.g., vânzare/antre-

priz /împrumut). Tipurile de contract sunt fundamentate în general pe opera iuni economice 
(e.g., vânzare/antrepriz /împrumut), dar exist  i contracte asociate unor tehnici juridice (e.g., 
cesiunea de crean ). În raport cu dreptul pozitiv, doctrina adaug  clase complementare (e.g., 
contracte de tip schimb/contracte de tip cooperare/contracte de tip concentrare; contracte 
„izolate”/contracte „rela ionale”33) i analizeaz , al turi de speciile contractuale consacrate de 
lege, contracte create sectorial (e.g., joint venture, cash pooling, engineering).  

 
25 Obiectul contractului îl formeaz  „opera iunea juridic  (...) convenit  de p r i, astfel cum aceasta reiese din 

ansamblul drepturilor i obliga iilor contractuale” [art. 1.225 alin. (1) C. civ.]. 
26 P. Roubier, op. cit., p. 17. 
27 X. Bioy, op. cit., pct. 35. 
28 Pentru o analiz  a pozi iei contractelor de afaceri în noul Cod civil, a se vedea M. Nicolae, Unificarea dreptului 

obliga iilor civile i comerciale, Ed. Universul Juridic, Bucure ti, 2015; pentru o analiz  a unor contracte de afaceri la 
intersec ia dintre vechiul Cod comercial i noul Cod civil, a se vedea R. Bufan, R. Catan , L. Bercea (ed.), Dreptul 
comercial la confluen a a dou  coduri, Ed. Universul Juridic, Bucure ti, 2013. 

29 Exist  legi speciale care reglementeaz  un întreg spectru de specii contractuale (e.g., leasing, franciz , energie, 
asigur ri, studii). 

30 J. Julien, Sonder les cœurs et les reins, ou de la qualification contractuelle, în M. Nicod (ed.),  op. cit., pp. 67-77, 
pct. 1. 

31 Sec iunea a 2-a, Diferite categorii de contracte, din Capitolul I, Contractul, al Titlului II, Izvoarele obliga iilor, al 
C r ii a V-a, Despre obliga ii, din Codul civil. 

32 Titlul IX, Diferite contracte speciale, al C r ii a V-a, Despre obliga ii, din Codul civil. 
33 L. Bojin, Contractele „rela ionale” – are conceptul vreo utilitate pentru sistemul de drept românesc?, în L. Bercea 

(ed.), „Contractele nenumite în afaceri”, Ed. Universul Juridic, Bucure ti, 2017, pp. 40-57. 
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Tipurile de contract nu sunt, de regul , reglementate canonic. Pe de o parte, unul i acela i 
tip de contract apar ine mai multor clase, recunoscându-i-se tr s turile derivate din fiecare criteriu 
de clasificare a contractelor. Totodat , faptul c  în una i aceea i clas  sunt incluse mai multe 
contracte speciale estompeaz  par ial diferen ele dintre acestea. Pe de alt  parte, în materie 
contractual , specialul este, de cele mai multe ori, o aplica ie a generalului, care nu este anihilat 
de special, ci r mâne s  îl completeze34. În fine, dreptul contractelor este, în mod obi nuit, 
dispozitiv; numai în ipoteza în care interesul general o reclam , cu titlu de excep ie într-o arie a 
libert ii de a contracta, el impune figuri contractuale speciale cu rol protectiv (e.g., contractul de 
munc ). 

 

2. Contractele sunt supuse unor calific ri complementare din alte ramuri de drept sau din 

alte ordini juridice. Nivelurile de calificare clasice din dreptul contractelor se pot intersecta cu 
calific ri complementare. Totu i, regimurile juridice speciale raportate la calitatea p r ilor (e.g., 
contractele încheiate cu consumatorii) sau la mediile speciale de tranzac ionare (e.g., contractele 
în mediul electronic) nu creeaz  specii de contract, ci suprastructuri normative pentru speciile de 
contract35. 

Surse de reglementare din ariile dreptului public concureaz  semnificativ func ia de clasificare 
a dreptului privat al contractelor. Dreptul fiscal recurge la clase proprii de contracte (e.g., 
opera iunile de livrare de bunuri/prestare de servicii, în materia taxei pe valoarea ad ugat ), în 
timp ce dreptul administrativ tipizeaz  contractele de achizi ie public  (e.g., execu ia de 
lucr ri/furnizarea de produse/prestarea de servicii). Regimurile juridice – de regul , imperative – 
din aceste domenii stabilesc calific ri specifice, circumscrise ariei respective, cu care opereaz  
prevalent. 

Niveluri suplimentare de calificare a contractelor pot proveni chiar din alte ordini juridice cu 
care ordinea juridic  intern  interac ioneaz . În absen a unui cadru comun al dreptului european 
al contractelor, dreptul Uniunii Europene include m suri de armonizare a reglement rilor care 
guverneaz  tranzac iile transfrontaliere (e.g., norme de drept material i norme privind conflictul 
de legi, care utilizeaz  concepte autonome), asigurând o interpretare i aplicare uniform  a acestor 
reglement ri în întregul spa iu unional, în scopul de a îmbun t i securitatea juridic  a 
întreprinderilor i a consumatorilor36.  

 

3. Nivelurile de calificare a contractelor evolueaz  în sensul specializ rii reglement rilor. 

Fenomenul sub-specializ rii contractelor37 descrie fragmentarea speciilor în variet i contractuale. 
Dac  speciile de contract sunt delimitate prin fizionomii suficient de caracterizate – i.e. nu numai 
prin existen a diferen elor, ci i prin (cvasi)absen a asem n rilor –, variet ile unui contract 
particular î i conserv  identitatea conferit  de apartenen a la specie, fiind delimitate doar prin 
caracteristici care le individualizeaz  în cadrul speciei respective. Din perspectiva multiplic rii i a 

 
34 D. Chiric , op. cit., p. 5. Între reglementarea general  i reglementarea special  se creeaz  o rela ie de tip 

fundal – prim-plan. 
35 P. Vasilescu (ed.), Consumerismul contractual. Repere pentru o teorie general  a contractelor de consum,  

Ed. Sfera Juridic , Cluj-Napoca, 2006. 
36 Pentru un exemplu de analiz  aprofundat , a se vedea S. Vogenauer, S. Weatherill (ed.),  The Harmonisation 

of European Contract Law. Implications for European Private Laws, Business and Legal Practice, Hart Publishing, 
2006. 

37 D. Chiric , op. cit., p. 4. 
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proximit ii nivelurilor de reglementare, marile figuri contractuale (e.g., vânzare/mandat/îm-
prumut), care au r mas modele contractuale cu voca ie general , au fost supuse de-a lungul 
timpului unor presiuni din mai multe direc ii. 

Pe de o parte, procesul de rafinare normativ  a condus la cre terea granularit ii regle-
ment rilor, fie prin crearea unor variet i contractuale, având natura unor particulariz ri ale unui 
anumit contract, fie prin consacrarea unor specii contractuale care primesc un regim juridic 
propriu. Variet ile de contract pot fi recunoscute fie în interiorul aceleia i specii contractuale (e.g., 
vânzarea cu plata pre ului în rate i rezerva propriet ii, împrumutul de consuma ie, asigurarea de 
bunuri), fie prin desprinderea unor subspecii i crearea unei veritabile clase a variet ilor aceluia i 
contract, care devine gen pentru speciile respective (e.g., consigna ia i expedi ia, ca variet i ale 
comisionului). În acest proces, anumite subspecii de contract î i declar  nominal ascenden a (e.g., 
depozitul bancar), altele i-o camufleaz  (e.g., facilitatea de credit).  

Pe de alt  parte, for a creatoare a practicii afacerilor este inepuizabil , iar reac ia dreptului 
pozitiv contemporan r mâne aceea de a selecta figurile contractuale care, prin fizionomie i 
r spândire, justific  o recunoa tere normativ  (e.g., leasingul, franciza), l sând în afara clasei 
contractelor cu reglementare proprie tranzac ii care nu au reu it s  se impun , fie pentru c  nu 
i-au conturat o identitate suficient de clar  (e.g., joint venture), fie pentru c  utilizarea practic  

este limitat  (e.g., cash pooling). Tipuri noi de contracte continu  în acest timp s  emearg  (e.g., 
contractele de furnizare de servicii ale societ ii informa ionale). Fiec rei genera ii a revolu iilor 
industriale îi corespunde o genera ie de contracte dezvoltate pentru a sus ine transform rile 
mediului economic. Ritmul evolu iilor economice i sociale a f cut ca recunoa terea legal  a 
contractelor numite s  urmeze, nu s  precead  noile tipuri de contracte38, care au ap rut ini ial 
sub forma unor contracte nenumite (e.g., leasing, franciz , fiducie). Într-adev r, de regul , legea 
reglementeaz  contracte deja create în practic , nu lanseaz  produse contractuale netestate.  

 

IV. Op iuni de calificare în dreptul contractelor – contracte numite  
i contracte nenumite 

1. Recunoa terea legal  a contractului securizeaz  juridic tranzac ia economic . Juristul 
tinde s  dea (propriile) nume lucrurilor39. În cazul contractelor, identit ile sunt delimitate nominal 
(prin denumire, care devine element de identitate) i substan ial (prin regim juridic, ca „drept 
propriu” contractului respectiv). Criteriile sunt cumulative, ceea ce înseamn  c  un regim special 
sau o denumire special  este insuficient 40. Fie c  numirea contractului este considerat  apanajul 
exclusiv al legiuitorului41, fie c  sunt recunoscute ca surse de „nominare” i alte izvoare ale 
dreptului civil – cum sunt uzan ele42, v zute ca origini principale ale tipologiilor contractuale  

 
38 J.-M. Leloup, La création de contrats par la pratique commerciale, în (col.) „L’évolution contemporaine du droit 

des contrats. Journées René Savatier”, PUF, Paris, 1986, p. 167 i urm. 
39 O. Cayla, op. cit., p. 3. 
40 M. Nicolae, Dreptul comun al contractelor nenumite, în L. Bercea (ed.), op. cit., pp. 15-16;  I.F. Popa, în L. Pop, 

I.F. Popa, S.I. Vidu, op. cit., p. 49. 
41 P. Vasilescu, op. cit., p. 257. 
42 Art. 1 alin. (2) C. civ. (Izvoarele dreptului civil): „În cazurile neprev zute de lege se aplic  uzan ele, iar în lipsa 

acestora, dispozi iile legale privitoare la situa ii asem n toare”. Pentru o analiz  aprofundat , a se vedea I.F. Popa, 
Ierarhia surselor dreptului în noul Cod civil – rolul uzan elor, în RRDP nr. 2/2013, p. 51.  


